Presentatie begroting
Voordat je je bedrijf kunt starten, zul je een goed inzicht moeten hebben in de inkomsten en de uitgaven. Zul je wel winst gaan maken? Kun je nu al financiële “sluipmoordenaars” ontdekken die op den duur je bedrijf zullen uithollen? En hoeveel kapitaal heb je eigenlijk nodig om te kunnen starten?

Met een goed doortimmerd financieel plan kun je naar een bank om startkapitaal te verwerven. Maar pas op! Banken geven niet zomaar hun geld aan jou mee. Ze willen graag van tevoren weten dat jij het terug zult gaan betalen. En dat niet alleen, je moet ook de rente kunnen betalen op de lening. Met je financiële prognose toon je aan dat je dat kunt.

In het ondernemingsplan van de Kamer van Koophandel (www.kvk.nl/ondernemingsplan) kun je zien waar je allemaal op moet letten bij het maken van een financieel plan. Om te beginnen een investeringsbegroting, financieringsplan, exploitatiebegroting en een persoonlijke begroting. Tenslotte maak je een prognose van de inkomsten en de uitgaven in de eerste 24 maanden van je bedrijf (liquiditeitsprognose). Wanneer je alles hebt ingevuld, kun je zien of je bedrijf over twee jaar failliet is of winst maakt. Als mocht blijken dat het failliet zal gaan, dan moet je dus dingen aanpassen. Bijvoorbeeld extra bezuinigen of meer inkomsten genereren.
Als je de mogelijkheid hebt om je plan met een accountant te bespreken, dan moet je dat zeker doen. Het financiële plan moet je printen en inleveren, eenmaal per groep. Je presenteert de hoofdlijnen m.b.v. PowerPoint.

Bij de presentatie moet je in ieder geval de volgende zaken belichten:

· Vat de financiële kant van de vorige presentaties samen.

· Wat kost je vestigingsplaats?
· Als je gaat huren: Hoeveel ben je kwijt aan huur?

· Als je gaat kopen: Hoeveel hypotheek heb je nodig? Hoeveel rente en aflossing moet je betalen?

· Hoeveel ben je kwijt aan gas, licht en water? 
· Hoeveel omzet ga je maken op basis van je Marketing-onderzoek?

· Hoeveel klanten zul je kunnen trekken?

· Hoeveel gaan die klanten gemiddeld besteden?

· Eventueel: Hoeveel subsidie ga je binnenhalen?

· Zet de investeringen op een rij:

· Promotie

· Inventaris

· Voorraad

· Hoeveel moet je voorfinancieren en afschrijven? (Vergeet de BTW niet.)
· Wat kost je personeel?

· Aantal f.t.e.’s

· Loon

· Geef een overzicht van de financiën:

· Beginbalans

· Resultaatrekening voor het eerste jaar

· Resultaatrekening voor het tweede jaar

· Geef een toelichting op je financiële overzicht.
· Welke aannames zijn onzeker en zouden een probleem kunnen vormen?

· Bespreek de 24e maand uit je liquiditeitsprognose. Waar ben je uitgekomen?

· Hoe zeker is deze uitkomst? 

· Is dit een realistisch scenario? 

· Waar ligt je Break Even Point?
· Wanneer maak je voor het eerst winst?

Je geeft deze presentatie aan een account manager van de bank waar je graag je bankzaken wilt gaan regelen, en aan de accountant die je als adviseur bij je zaak wilt betrekken. Je moet hen overtuigen dat jouw toko gaat draaien. Succes!
